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Neue Wege im INVENTARVERKAUF

Wer als Hotelier oder Gastronom seinen Betrieb aufgeben muss, will nicht nur aus
der Immobilie einen maglichst hohen Erlds erzielen, sondern auch aus dem Inventar.
Ein speziell entwickeltes Internetportal hilft in diesem Fall, den Umsatz zu steigern

ach einer lang anhaltenden Durststrecke

stand dem Dehoga Branchenbarometer

zufolge das Jahr 2006 fir die deutsche
Hotellerie und Gastronomie wieder im Zeichen
des konjunkturellen Aufschwungs. Wie das Statis-
tische Bundesamt mitteilte, reduzierten sich dar-
Uber hinaus die Unternehmerinsolvenzen von Ja-
nuar bis Mai 2006 um satte 11,8 Prozent im Ver-
gleich zum Vorjahreszeitraum.

Fir 2007 sind aufgrund der zahlreichen ge-
setzlichen Anderungen die Prognosen &uBerst un-
terschiedlich, schwierige Zeiten stehen uns be-
vor. Einige Unternehmen werden Konsequenzen
ziehen und aufgeben missen.

Bei der neutralen Bewertung des Objektes und
des Inventars helfen in solchen Fallen vereidigte
Sachverstandige. Fir den erfolgreichen Verkauf
der Immobilie sind Spezialisten fiir Gastro-lmmo-
bilien die kompetenten Partner. Geeignete Sach-
verstandige finden Sie unter www.fcsi.de. In
puncto Inventar fihlen sich viele Besitzer jedoch
oftmals allein gelassen. Meist kennen Hoteliers
und Gastronomen den Verkaufswert ihrer Ein-
richtung und Ausstattung nicht, und fir die Ei-
gentlimer oder Investoren sind die vielen Klein-
teile nahezu wertlos. Deshalb wurde bisher zu oft
das Inventar weit unter Wert »verramschte, zu-
mal die AfA-Tabellen, die fiir die Bemessung der
Absetzung fir Abnutzung maBgeblich sind, nur
geringe Werte aufweisen. Dabei sind die schei-
denden Betreiber daran interessiert, einen
moglichst hohen Erlés aus dem gebrauchten In-
ventar zu erzielen. Doch wie?

Mit einer eigens fiir diese Anforderungen ent-
wickelten Software hat Rainer Plappert, Betrei-
ber der Dietzenbacher Beratungsfirmen QMES
und Der Erfolgswirt, am Beispiel des Stuttgarter
Parkhotel am Rundfunk ein Exempel statuiert,
das alle Erwartungen Ubertraf und den Betroffe-
nen ein neues Modell fir optimale Verkaufserldse
aufzeigt. Innerhalb von nur zwei Wochen haben
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Eine neue Software ermdglichte den Eigen-
tiimern des Stuttgarter Parkhotel am Rund-
funk den Verkauf des kompletten Inventars

hunderte von Kéufern das komplette Inventar
des Vier-Sterne-Hotels erworben. Sowohl das
Portal www. hotel-inventarverkauf.de wur-
de hierfiir zur Verfiigung gestellt als auch in Ver-
bindung damit klassisch vor Ort verkauft.

Zunachst begutachteten Plappert und sein
Team das GroB3- und Kleininventar, dann erfolgte
die Prasentation der iber 5000 Teile auf der In-
ternetseite. So konnten sich Interessenten bereits
vor der SchlieBung des Hotels die gewiinschten
Einzelteile wie Besteck, Lampen, Geschirr, Silber-
waren, aber auch ganze Zimmereinrichtungen
und Kiichengerate sichern.

Von der Inventaraufnahme bis zur Ubergabe
an das Abrissunternehmen standen der Projekt-
leiterin Julia Plappert, Juniorberaterin bei Der Er-
folgswirt, nur knapp sechs Wochen zur Verfi-
gung. Innerhalb dieses Zeitraums organisierte sie
den Ausbau des Mobiliars sowie den Verkauf ei-
nes jeden Details. Mehr als die Halfte des Erlo-
ses, der alle Erwartungen iberstieg, wurde ber
das Internet erzielt. Die Kombination aus Inter-
netverkauf und »Vor-Ort-Service« schlieBt somit
die Liicke im Verkauf von GroB- und Klein-
inventar, wobei die hierbei eingesetzte Software
problemlos von den Benutzern gehandhabt wer-
den kann.

Der projektbezogene Inventarverkauf ist eine
Branchenl6sung, die speziell auf Hotel- und Gas-
tronomiebetriebe zugeschnitten ist. Das Team
von Der Erfolgswirt erganzt den Internetverkauf
durch einen Fullservice, der Eigentiimern den
lastigen Detailverkauf erspart. Dieses System
eignet sich deshalb nicht nur fiir Investoren,
Brauereien, Banken, Immobilienmakler und
natirlich fir Hoteliers, sondern auch fiir solche
Organisationen, die nur modernisieren oder ver-
kaufen wollen. Th
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Rainer Plap-
pert ist in g
Dietzenbach .
mit seinen Fir-
men »Der Er-
folgswirt« und
»QMES« bera-
tend fiir den Handel und
das Gastgewerbe tétig. Fiir
Hotel- und Gastronomie-
betriebe hat das FCSI-Mit-
glied eine Software ent-
wickeln lassen, die speziell
fiir den Verkauf von Inven-
tar geeignet ist. Telefon-In-
fo Der Erfolgswirt: 06074-
85360, www.erfolgswirt.de
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